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ANO/SEMESTRE | COMPONENTE CURRICULAR | 1o 00 PERIODO S

(Prevista)
. SUPRIMENTOS E CADEIA DE
2019/1 ABASTECIMENTO II 06 — 11 VESPERTINO 40
I- EMENTA

Avaliagao e homologag¢ao de fornecedores. Relacionamento com fornecedores; Preco e custo em compras;
Técnicas de negociacdo; Aspectos estratégicos e o impacto das compras nas organizagoes.

II -COMPETENCIAS PROFISSIONAIS/ HABILIDADES

Competéncias

Habilidades

1. Identificar e aplicar critérios técnicos para
avaliacdo e homologacao de fornecedores;

2. Avaliar pregos e custos de materiais e
Servigos;

3. Entender as técnicas de negociagdo e
identificar as atividades que ocorrem em
varios estagios;

4. Identificar as variacdes e tendéncias
financeiras e econdmicas que interfiram no
processo de suprimento;

5. Propiciar uma visdo abrangente sobre a
importancia das compras como fator
estratégico e como a aquisicdo de materiais
impacta significativamente na lucratividade
das empresas.

Coletar informagdes detalhadas de potencias
fornecedores de produtos e servigcos
nacionais quantos estrangeiros;

Conhecer os conceitos que embargam em um
Operador Logistico, em fornecimento global
e outras tendéncias no gerenciamento da
Cadeia de Suprimentos;

Identificar o fluxo das atividades que
compdem a Cadeia de Suprimentos e as
estratégias para maximizagdo do desempenho
logistico;

Utilizar técnicas que influenciam na atragfo,
desenvolvimento e fidelizacao de
fornecedores e na decisdo da compra;
Executar  procedimentos internos  de
negociagdo e avaliagdo de precos e condigdes
de compras em conformidade com a politica
da organizacao.

III - BASES TECNOLOGICAS

Avaliacao e homologagao de fornecedores; Relacionamento com fornecedores; Preco e Custo: custos,
reducdo de custos e andlise, controle e reajuste de pregos; Técnicas de negociacdo de compras; Aspectos
estratégicos das compras Impacto da gestdo de compras nas organizagdes.

IV — ESTRATEGIAS DE ENSINO

Aulas expositivas e dialogadas; Estudos de caso e/ou dindmicas (individuais e/ou em equipes); Visitas
técnicas; Discussao/debates sobre situagdes do cotidiano das organizacdes; Apresentacdo de videos
relacionados aos temas em estudo; Pesquisas complementares em outras fontes.
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V — RECURSOS NECESSARIOS

Data Show; Computador; Caixa de som; Quadro/Lousa; Canetas e/ou Giz; Materiais impressos; Biblioteca:
livros, artigos e revistas a respeito do tema; Laboratdrio de informatica: Internet.

VI - AVALIACAO

1° Instrumento de Avaliacio:

e Atividade diagnostica I: aplicada individualmente com questdes objetivas e discursivas sobre o
conteudo exposto com objetivo ¢ averiguar a assimilagdo do contetido pelo aluno.

e Atividade diagnostica II: aplicada individualmente com questdes objetivas e discursivas sobre o
contetido exposto com objetivo € averiguar a assimilagcdo do contetudo pelo aluno.

Peso: 30% - (0 a 10)
2° Instrumento de Avaliagao:

Atividade diagnostica: Semindrio em grupo com objetivo de avaliar o nivel da apresentagdo, capacidade de
trabalhar em equipe; qualidade do conteudo pesquisado; o dominio sobre o tema.

Peso: 30% - (0 a 10)
3° Instrumento de Avaliacio:

A entrega das atividades com o objetivo de acompanhar o comprometimento do aluno com as tarefas
solicitadas no processo de ensino, enquanto a participagdo enfatiza na interagao entre aluno e o conteudo
aplicado em aula bem como seu nivel de argumentagao, e a frequéncia foca no grau de compromisso do
aluno com o curso, a institui¢do e sua busca pelo conhecimento.

Peso: 40% - (0 a 10)

Média Final (MF): soma dos resultados dos 3 instrumentos de avaliagdo obtidos conforme suas
ponderagdes.

Recuperagao: Avaliagdo objetiva e discursiva: prova individual aos alunos que néo alcangaram a média,
abordando todos os contetidos tratados na disciplina.
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VIII - CRONOGRAMA DE AULAS
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Apresentacao da disciplina
(conteudo, metodologia, formas de
avaliacdo, bibliografia e limite de

Apresentacdo da disciplina, conteitdo e metodologia
utilizando recurso audiovisual, lousa e debate e dindmica

le2 |faltas). . , . .
~ - . visando reconhecer o nivel de conhecimento do anuncio.
Introdugdo: revisdo dos conceitos de . ..
) . Indicacdo do texto base para proxima aula.
Suprimentos e Cadeia de
Abastecimento.
. . Apresentacdo do tema através de debate utilizando lousa e
Fornecedores: defini¢des, tipos e L. . L.
3ed e - recursos audiovisuais. Indicagdo do texto base para proxima
critérios de sele¢ao.
aula.
- - O contetido exposto com recursos audiovisuais, lousa e
Avaliagdo e homologacdo de . . . i
5e6 debate para incentivo de uma visdo critica sobre o tema
fornecedores. - L .
abordado. Indicacdo do texto base para proxima aula.
Exposi¢do do tema apoiado por texto base ¢ usando recursos
7e8 |Verticalizacdo X Horizontalizagdo. |audiovisuais, lousa e incentivo ao debate. Indicacao do texto
base para proxima aula.
Tomada de decisdo: comprar ou|Conteudo aplicado através de estudo de caso apoiado por
9e10 |produzir? Relacionamento com|texto base, recursos audiovisuais, lousa e debate em volta do
fornecedores. estudo de caso.
Revisdo do conteudo trabalhado com uso de lousa, recursos
11e12 |1? avaliacdo. audiovisuais e dialogo sobre o tema buscando maior relagdo
do aluno com o tema.
Avaliar a compreensdo do conteudo trabalhado nas aulas
13 e 14 |1* avaliacdo. anteriores. Avaliacdo Objetiva e Discursiva. Indicacdo do
texto base para proxima aula.
Apresentacdo do conteudo apoiado por texto base com uso
15¢16 Prego X Custo: custos, redugdo de|de recursos audiovisuais, lousa e debate com foco de trazer
custos e analise. o tema para realidade do aluno. Indicagdo do texto base para
préxima aula.
Tema exposto através de recursos audiovisuais, lousa e
17e18 Prego X Custo: controle e reajuste de|dialogo com alunos que visa maior interagdo com a tematica
precos. e apoiado por texto base. Indicacdo do texto base para
proxima aula.
Apresentacdo do conteido com foco em evidenciar os
principais itens presentes em uma negociagdo de compra
19 e 20 |Técnicas de negociacdo de compras. |organizacional, usando recursos audiovisuais, lousa,
dindmica de grupo apoiado por texto base. Indicacdo do
texto base para proxima aula.
Exposi¢do da proposta de atividade para 2* Avaliagdo,
L L conteudo apoiado por texto base, uso de recursos
21 e22 |Compras locais e internacionais. D . ~
audiovisuais, lousa e discussdo sobre o tema com foco de
criar senso critico dos alunos.
Debate sobre o tema com intuito de garantir maior
L L integracdo do aluno com o tema, preparacdo para
23 e 24 |Compras locais e internacionais. grag N . »  preparag P
apresentacdo do semindrio, aula apoiada por recursos
audiovisuais, lousa e texto base.
a - Apresentacdo do semindrio e discussdo sobre os resultados
25e26 |2 Avaliagdo. - -
apresentados. Indicacdo do texto base para proxima aula.
Conteudo exposto através de didlogo, uso de recursos
audiovisuais e debate com objetivo de criar senso critico do
27 e 28 |Contratos de compra e venda.

aluno sobre a tematica. Indicagdo do texto base para
préxima aula.
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Apresentacdo do conteudo usando recursos audiovisuais,
texto base, lousa e dindmica em grupo relacionada ao tema

29 e 30 |Aspectos estratégicos das compras. . L
P g P com foco de ambientar os alunos com praticas do mercado.
Indicagdo do texto base para proxima aula.
~ Conteudo exposto utilizando lousa, recursos audiovisuais e
Impacto da gestdo de compras nas .
31e32 . . , . debate com foco em apresentar exemplos reais para
organizagdes e cadeia logistica. . ~
aumentar a interacdo dos alunos com o tema.
33 e34 |Continua¢do da aula anterior. Continuag¢do da aula anterior.
Revisdo do conteudo apresentado no periodo através de
35e36 (37 Avaliacdo. recursos audiovisuais, lousa e dialogo com foco aumentar a
relagdo do aluno com o tema.
Avaliar a compreensdo do conteudo trabalhado nas aulas
37 e 38 |3% Avaliagao. anteriores ¢ analisar a quantidade das habilidades
adquiridas. Avaliacdo Objetiva e Discursiva.
N Prova individual para alunos que ndo alcancaram a média,
39e40 |Recuperacio. p , d neatal
abordando todos os conteudos tratados na disciplina.
41 e 42 |Encerramento da disciplina. Divulgacao das notas.
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